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Neacute;stor Pedro Braidot : Neuroventas. (Spanish Edition)  before purchasing it in order to gage whether or not 
it would be worth my time, and all praised Neuroventas. (Spanish Edition): 

0 of 0 people found the following review helpful. recomendado vivamente por su forma cientiacute;fica y ordenada.By 
CustomerRecommended este libro porque es muy meacute;todologico en lo Que describe, ambient pude poner en 
praacute;ctica algunos tips y la verdad que fueron acertados.0 of 0 people found the following review helpful. Five 
StarsBy CustomerFantastic0 of 0 people found the following review helpful. Five StarsBy Lester LabradorExcellent 
book, Can give you everything toy need about selling

iquest;Coacute;mo compran ellos?iquest;Coacute;mo compran ellas?: aprenda a aplicar los conocimientos sobre el 
funcionamiento del cerebro para vender con inteligencia y resultadosNeuroventas es una obra que tambieacute;n 
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profundiza en la neurocomunicacioacute;n: palabras, silencios, sonrisas, miradas, gestos, muecas, pensamientos, 
posturas, tonos de vozhellip; ldquo;todordquo; comunica, dice su autor, y proporciona numerosas claves para conocer 
al cliente y elaborar raacute;pidamente las estrategias que conduzcan, maacute;s allaacute; de la venta, a la 
creacioacute;n de una relacioacute;n que perdure en el tiempo.Obsesivo por ldquo;bajar la teoriacute;a a la 
praacute;cticardquo;, Braidot presenta al final un capiacute;tulo destinado al entrenamiento cerebral del vendedor, 
explicando con la claridad que lo caracteriza en queacute; consiste el entrenamiento cerebral y suministrando, a su vez, 
un conjunto de praacute;cticas para que comiencen a transitar por un camino que, sin duda alguna, les permitiraacute; 
desempentilde;arse con mayor eficacia y sin estreacute;s en mercados donde la competencia praacute;cticamente no da 
respiro.Neacute;stor Braidot reuacute;ne en su trayectoria tanto la experiencia y la praacute;ctica como la 
investigacioacute;n y la docencia. Esta formacioacute;n lo ha llevado a ser uno de los maacute;s destacados 
especialistas en marketing, management, aprendizaje y desarrollo de inteligencia organizacional. Desde que 
publicoacute; su primera obra, Marketing total ndash;que agotoacute; siete ediciones en menos de tres 
antilde;osndash;, se convirtioacute; en un autor de consulta obligada para profesionales, docentes y alumnos, y 
comenzoacute; una seguidilla de grandes eacute;xitos.A partir de 2005, con la publicacioacute;n de dos de sus grandes 
obras ndash;Neuromarketing, neuroeconomiacute;a y negocios, y Venta inteligentendash;, Neacute;stor Braidot 
provocoacute; un cambio de paradigma: los ejecutivos y los hombres de negocios comenzaron a interesarse sobre la 
relevancia de la incorporacioacute;n de las neurociencias al mundo de las empresas.Su soacute;lida formacioacute;n 
acadeacute;mica ndash;es doctor en Ciencias de la Administracioacute;n, master en Economiacute;a, licenciado en 
Administracioacute;n de Empresas, contador puacute;blico, licenciado en Cooperativismo, master en 
Programacioacute;n Neurolinguuml;iacute;stica y trainer en Disentilde;o Conductualndash;, sumada a antilde;os de 
experiencia, lo ha convertido en catedraacute;tico y conferencista internacional en centros de renombre, entre ellos, 
Uppsala University Business School (Suecia), Universidad de Salamanca y Universidad de Santiago de Compostela 
(Espantilde;a), Universidad de Economiacute;a de Viena (Austria), Texas University (Estados Unidos), Escuela de 
Negocios de Lyon, (Francia) y otras.En el aacute;mbito empresario, luego de maacute;s de veinte antilde;os de 
actuacioacute;n como directivo en distintas organizaciones, creoacute; y dirige el Grupo Braidot, un equipo consultor 
interdisciplinario con sedes en Europa e Hispanoameacute;rica. Tambieacute;n ha fundado y dirige el Brain 
Decisioacute;n Braidot Centre, una prestigiosa institucioacute;n creada con el objetivo de promover el intereacute;s en 
desarrollar las aplicaciones de las neurociencias a los campos de la neuroeducacioacute;n, la neuroeconomiacute;a, el 
neuromanagement y el neuromarketing.


