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0 of 0 people found the following review helpful. Excelente! By Carlos V aacute;squezMuy buena forma de plantear los
conceptos baacute;sicos de las ventas. Excelente libro para salir de una mala racha, 100% recomendado!

iquest;Por queacute; algunos vendedores tienen maacute;s eacute;Xito que otros? iquest; Cuaacute;l es su secreto?
iquest;Por queacute; unos parecen tener una varita maacute;gica que lo convierte todo en oro, mientras que otros
deambulan gquejaacute;ndose constantemente de su mala suerte? El eacute;xito deja huellas, es predecible. El fracaso
tambieacute;n. La cuestioacute;n es saber queacute; diferenciaa uno del otro, y seguir las reglas y model os que nos
hagan triunfar en el mundo de las ventas. Este libro estaacute; basado en antilde;o0s investigacioacute;n en los que se ha
analizado el comportamiento de los mejores vendedores de |a historia. Ha sido disentilde;ado para convertirse en una
guiacute;a faacute;cil y entretenida que te ayude superarte cada diacute;a. Las teacute;cnicas que aquiacute; se
exponen funcionan y te ayudaraacute;n a ingrementar tus ventas siempre y cuando sigas dos simplesreglas: 1) Apaga
lavocecitainterior que te dice Idquo;eso yalo seacute;rdquo;. 2)Pon en praacute;ctica el conocimiento adquirido.
BENEFICIOSndash; Un libro que no solo se ocupa de explicarte coacute;mo debes cerrar una venta, sino que hace
hincapieacute; en remarcar que lo maacute;s importante es tu estado de aacute;nimo, tu visioacute;n de futuro y tu
capacidad de mantenerte motivado y con entusiasmo a 100%.ndash; No se centraen un tipo de venta, sino que
generalizay ofrece trucosy taacute;cticas que se pueden utilizar en cualquier tipo de transaccioacute;n. Serviraacute,
paratodo tipo de clientes y vendedores.ndash; Te ensentilde;a coacute;mo trabajar |as objecciones de los clientes, sin
perder laventa ni decaer por escuchar unos cuantos Idgquo;nordquo;.ndash; Estaacute; basado en el anaacutejlisisdelo
gue haciacute;an los mejores vendedores de todos | os tiempos. Esto hace que se utilice el modelgje. Es decir, €l libro
invitaal lector a seguir los pasos de |as personas que tuvieron eacute;xito en las ventas. Esto hace que sea uno de los
mejores libros sobre este tema. SOBRE EL AUTORAIlois F. Larc. Emprendedor, consultor de negocios, conferencista
y escritor de temas de desarrollo personal, liderazgo y ventas. Durante |os uacute;Itimos 20 antilde;os se ha
especializado en ayudar avendedores y empresas multinacionales a hacer crecer sus negocios,
ensentilde;aacute;ndol es 10s |dquo; Secretos del Eacute;xito en las Ventasrdquo;.SOBRE LA COLECCIOacute;N
PARA TODOS LOS PUacute;BLICOSPARA TODOS LOS PUacute;BLICOS, es una coleccioacute;n de
divulgacioacute;n que acerca temas de importancia, atodo tipo de lectores, de una manera sencillay amena. Aborda
todo tipo de materias, como puedan ser la cultura, lareligioacute;n, las ventas, internet, el cinehellip;, cualquier
aspecto de intereacute;s en nuestro diacute;a a diacute;a, pero contado y explicado con discursos faacute;ciles de
entender por cualquiera de nosotros. PARA TODOS LOS PUacute;BL1COS hace faacute;cil 1o difiacute;cil, eacute;sa
es su mayor virtud. Quizaacute; hayamos pensado, tambieacute;n, que las religiones son algo compl gjas de entender,
gue las grandes ventas soacute;l o estaacute;n a alcance de unos pocos privilegiados o que es difiacute;cil comprender
el cine en toda su dimensioacute;n. Y no es cierto. Cualquier lector con ganas de aprender encontraraacute;, en los
tiacute;tul os de esta col eccioacute;n, un libro amigo que le ensentilde;araacute; aresolver cuestiones que leintrigan y
gue siempre le parecieron demasiado complicadas. Una coleccioacute;n 100 % praacute;ctica.



