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0 of 0 people found the following review helpful. lo que necisitas saber sobre las negociacionesBy Marian HanganuUn 
libro muy bien organizado: todo lo que necesitas saber para entender el proceso de negociacioacute;n.Es una 
guiacute;a praacute;ctica para profesionales de negocio muy util.1 of 1 people found the following review helpful. 
Genial!By Francisco TorresEl libro es sumamente ideal para las personas que estaacute;n en el medio de los negocios, 
aunque no lo creas mientras vas leyendo aumentas tu inteligencia al tratar con las personas.5 estrellas. Totalmente 
recomendado.

En Saque su mano de mi bolsillo los expertos de ventas Ron Lambert y Tom Parker ensentilde;an los secretos de 
negociar. Comparten teacute;cnicas comprobadas para el proceso de ventas, desde establecer el poder hasta cerrar una 
venta.
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