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0 of 0 people found the following review helpful. The book was delivered on time and in perfect condition. | aready
started reading it and the ...By Francisco J. RiveraThe book was delivered on time and in perfect condition. | already
started reading it and the content has been really helpful.l am very satisfied with this purchase. Thanks! 0 of O people
found the following review helpful. Five StarsBy METATRON ACOUSTICSexcelente libro 110 of 0 people found
the following review helpful. Que disfruten este libroBy carlos bautistaEs un libro muy bueno , selos

recomiendoA prenderaacute;n mucho y tambieacute;n les seraacute; muy divertido...Buena suerte a todos

Seamos conscientes 0 no de ello, todos somos vendedores.El vender no se limita al ofrecimiento de productos, sino
gue incluye la oferta de servicios, ideas, talentos y oportunidades. En este libro, el doctor Camilo Cruz nos presenta un
verdadero cofre de ideas, estrategias y principios que nos ayudaraacute;n a agregar persuasi oacute;n a nuestras
presentaciones de negocios. Descubre cuaacute;les son |as objeciones maacute;s comunes de clientesy prospectosy
coacute;mo responder a ellas con empatiacute;ay seguridad. En esta extrordianaria obra encontraraacute;s diez

consej 0s praacute;cticos que te ayudaraacute;n a comunicar mejor tus ideas, atraer a otras personas a tu negocio y crear
clientes y asociados paratodalavida

About the AuthorEl doctor Camilo Cruz es considerado como uno de los escritores y conferencistas maacute;s
dinaacute;micos e influyentes en nuestro continente, en las aacute;reas del desarrollo personal, el eacute;xito
empresarial y € liderazgo. Tiene maacute;s de veinte obras que superan e milloacute;n de g emplares vendidos. Su
libro, Lavaca, recibioacute; el Latino Book Award. Los profesionales de compantilde;iacute;as destacadas asisten
cada antilde;o a sus seminarios en busca de ideas y estrategias para desarrollar sus negocios.



